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ВВЕДЕНИЕ
Животноводство - это отрасль сельского хозяйства, занимающаяся разведением сельскохозяйственных животных для производства сельскохозяйственной продукции.

Отрасль животноводства представляет собой одну из основных отраслей сельскохозяйственного производства. 

          Производство молока является одной из важнейших отраслей агропромышленного комплекса. Молоко и молочная продукция служат источниками полноценных белков, жиров, молочного сахара, а также разнообразных минеральных веществ, витаминов, ферментов. Оно может использоваться как в натуральном виде (цельное молоко), так и в виде разнообразной продукции: кисломолочные продукты, сыры, творог, сливки, масло и т.д. 
          Целью курсовой работы является оценка эффективности производства и реализации молока. 
         Объект исследования - СПК «Дружба» Дебесского района.
         Предмет исследования – объем производства и реализации, а так же качество молока.
         В ходе работы определены следующие задачи:
· Изучение теоретических основ производства и реализации продукции;

· Краткая характеристика деятельности СПК «Дружба»;

· Анализ реализации и производства молока;
· Анализ качества производства продукции;

· Анализ себестоимости;

· Изучение финансовых результатов от производства реализации молока.
        В работе будут применены аналитический и графический методы исследования.
ГЛАВА 1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ ОЦЕНКИ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОИЗВОДСТВА И РЕАЛИЗАЦИИ МОЛОКА.
1.1.Сущность и значение молочной продукции
Молоко используют либо как продукт питания в непереработанном или переработанном виде, либо как сырье для молочной и пищевой отраслей промышленности. Молоко имеет высокую пищевую и биологическую ценность. В его состав входят необходимые для организма человека и хорошо усвояемые пищевые компоненты: молочный жир, белки, углеводы, молочный сахар и минеральные вещества. К отличительным особенностям молока как сырья относится то, что, являясь источником полноценного белка, оно поликомпонентно по составу, неадекватно по функционально-технологическим свойствам, биологически активно и под влиянием внешних факторов лабильно изменяет свои свойства и параметры.

Молоко представляет собою биологическую жидкость сложного химического состава, выделяемую молочной железой самок млекопитающих в период лактации. Оно служит полноценной и незаменимой пищей новорожденным животным, а также необходимо для питания человеку любою возраста, так как содержит все нужные для жизнедеятельности организма вещества. Нормальное молоко имеет однородную консистенцию, желтовато-белый или белый цвет, сладковатый вкус, специфический запах. Благодаря воздействию человека на организм сельскохозяйственных животных многих видов от них стали получать молока больше, чем требуется для вскармливания детеныша, поэтому его начали использовать в питании населения и для производства молочных продуктов. Молоко используется в кондитерской и хлебопекарной промышленности, а также как источник получения отдельных его компонентов, применяющихся в фармацевтической и других отраслях промышленности. Возрастающее значение молока как полноценного продукта питания и промышленного сырья привело к увеличению спроса на него. Поэтому производство молока – одна из важнейших отраслей сельского хозяйства. Во многих странах мира молоко составляет значительную долю в сельскохозяйственном валовом продукте.

В состав молока большое количество различных веществ, и его надо рассматривать не как механическую смесь отдельных частиц, а как сложную коллоидную систему. Из молока можно выделить следующие составные части: воду, сухое вещество, газы. В сухое вещество входит жир, белок, молочный сахар (лактоза), макро- и микроэлементы, витамины, ферменты и др. С точки зрения физической химии молоко можно представить как дисперсную систему, состоящую из дисперсной среды (воды) и дисперсной фазы (частиц) составных частей молока.

Жир в молоке находится в виде эмульсии, белки- в коллоидном состоянии, лактоза- в молекулярно- дисперсной форме. Поэтому молоко можно считать полидисперсной системой, где составные части его находятся в тонкоколлоидном и молекулярнодисперсном состоянии, причем диспергированные частицы также являются полидисперсными.

Содержание в молоке разнообразных высококалорийных веществ, хорошо сбалансированных, обусловливает высокую питательную ценность этого продукта. Энергетическая ценность 1кг молока среднего химического состава равна 2742 кДж (663ккал). Молоко - хороший источник минеральных веществ, в особенности кальция и фосфора, микроэлементов и витаминов.

Белки молока содержат незаменимые, жизненно важные аминокислоты, такие как триптофан, фенилаланин, метионин, лизин, валин, треонин, аргинин, цисцин, изолейцин и лейцин. Усвояемость белка-96% , молочного сахара 98%. Молоко активизирует работу желудочно-кишечного тракта и усваивается даже при слабой секреторной работе пищеварительных желез.

Хорошее переваримость его составных частей, высокая усвояемость белков, жиров и углеводов сделали молоко диетическим продуктом, который принимает участие в регулировании кислотно-щелочного равновесия в организме. Молочный белок связывает поры кислотных щелочей, нейтрализует ядовитые металлы и другие вредные для здоровья вещества, случайно попадающие в желудочно-кишечный тракт людей, работающих в химической, металлургической и других вредных отраслях промышленности.

Молочное скотоводство занимает одно из основных мест в продовольственном подкомплексе страны. Значение этой отрасли определяется в первую очередь необходимостью обеспечения населения молочными продуктами, а также высокой долей ее в производстве валовой продукции, что во многом влияет на экономику сельского хозяйства. 

1.2. Сущность, виды и показатели экономической эффективности производства молока

В различной литературе понятию экономической эффективности производства даются похожие определения. Так, профессор И.А. Минаков определяет эффективность производства– как экономическую категорию, отражающую сущность процесса расширенного воспроизводства. 

Тем самым экономическая эффективность определяется путем сопоставления полученного эффекта с использованными ресурсами или затратами. Профессор Малышев считает, что эффективность производства характеризуется нормой прибыли, т.е. отношением прибыли к капиталу, авансированному на покупку средств производства и рабочей силы. В.А. Добрынин считает, что экономическая эффективность показывает конечный полезный эффект от применения средств производства и живого труда, отдачу совокупных вложений. В сельском хозяйстве это получение максимального объема продукции с 1 га земли, от 1 головы скота при наименьших затратах живого и овеществленного труда.

Н.Я. Коваленко считает, что в основе экономического прогресса любого общества лежит повышение эффективности общественного производства. Специфическое содержание эффективности производства в каждой системе хозяйства определяется общественной формой производства, целевой направленностью производства, своеобразием присущей данной системе факторов и результатов производства. 

Высшим критерием эффективности является полное удовлетворение общественных и личных потребностей при наиболее рациональном использовании имеющихся ресурсов.

Повышение эффективности сельскохозяйственного производства является одной из актуальнейших проблем, успешное решение которой открывает дальнейшие возможности для ускорения темпов его развития и надежного снабжения страны сельскохозяйственной продукцией.

В.А. Добрынин считает, что экономическая эффективность сельского хозяйства проявляется как увеличение производства продовольствия и сырья в необходимом ассортименте и качестве в расчете на душу населения. 

В сельском хозяйстве различают следующие виды экономической эффективности:

- народнохозяйственную,

-отраслевую,

- отдельных отраслей сельского хозяйства,

- производства в различных формах хозяйствования,

- внутрихозяйственных подразделений: звеньев, бригад и т.д.,

- производства отдельных видов продукции: зерна, овощей, молока и т.д.,

-отдельных хозяйственных мероприятий: агротехнических, зоотехнических, ветеринарных, экономических, организационных.

Все эти виды экономической эффективности неразрывно связаны между собой. Конечный экономический эффект в целом по сельскому хозяйству зависит от рационального использования всех ресурсов, систематической борьбы за экономию и бережливость, снижения себестоимости продукции и повышения производительности труда.

Народнохозяйственная эффективность сельскохозяйственного производства оценивается с точки зрения удовлетворения потребности населения в продуктах питания, промышленности – в сырье, а также финансового вклада отрасли в решение народнохозяйственных задач.

Отраслевая эффективность отражает результативность использования ресурсного потенциала и потребленных ресурсов в сельском хозяйстве.

Другие виды эффективности аналогичны отраслевой, но характеризуют результативность различных форм организации производства, внутрихозяйственных подразделений, производства отдельных видов продукции и мероприятий, проводимых в сельском хозяйстве путем сопоставления полученного эффекта с ресурсами или затратами.

Экономическая эффективность сельскохозяйственного производства характеризуется системой натуральных и стоимостных показателей. Повышение продуктивности животных отвечает главной задаче сельского хозяйства. Однако натуральные показатели отражают лишь одну сторону достигнутой эффективности. Для выявления экономического эффекта необходимо также знание совокупных затрат труда, которые обеспечили получение данной продуктивности животных.

Стоимостные показатели имеют не только учетное, но и экономическое значение.

При определении показателей экономической эффективности на уровне предприятия производится расчет и анализ следующих результатов:

· Производственных результатов – выручки от реализации произведенной продукции, за вычетом израсходованной на собственные нужды;

· Социальных результатовв части, относящейся к работникам предприятия и членам их семей.

При определении экономической эффективности сельскохозяйственных предприятий производится расчет следующих показателей:

1. Отношение валовой продукции к затратам живого и овеществленного труда:
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где ВП – стоимость валовой продукции, произведенной сельскохозяйственными предприятиями за анализируемый период,

С – текущие производственные затраты,

ОС – среднегодовая стоимость основных производственных средств,

Ен – коэффициент эффективности основных средств.

2. Отношение реализованной продукции к затратам живого и овеществленного труда:
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[image: image2.wmf]н

Е

ОС

С

Рп

*

+

,
где РП – стоимость реализованной продукции.

Иногда этот показатель называют еще отношением валового дохода к затратам труда. От предыдущего он отличается тем, что более точно отражает финансовые, а не производственные результаты деятельности.

3. Отношение чистого дохода к затратам живого и овеществленного труда:
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Где ЧД – чистый доход предприятия (денежное выражение стоимости прибавочного продукта) разность между стоимостного валовой или реализованной продукции затратами на ее производство.

Различают созданный и полученный чистый доход. В первом случае речь идет о соотношении размера всей произведенной продукции и затрат на ее производство, а во втором – только реализованной, т.е. во втором случае речь идет о прибыли от реализации.

Прибыль от реализации продукции считается показателем полученного эффекта, то есть абсолютным показателем. Однако уже саму прибыль фактически можно считать показателем эффективности, так как в ее расчете участвуют и затраты и эффекты в виде выручки от реализации.

Тем не менее, гораздо больший интерес представляют показатели, являющиеся производными от прибыли – показатели рентабельности. Вообще само понятие рентабельности предполагает, что в числе тем соответствующей формулы должна находится прибыль (для убыточных предприятий это может быть снижение уровня себестоимости). Использование в качестве знаменателя различных данных позволяет выявить влияние разных факторов на величину полученной прибыли. Общее количество показателей рентабельности, используемых при различных расчетах, достигает двух десятков. Но основными считаются три:

1. Рентабельность продукции:

Рп = П/С * 100% , где

С – себестоимость сельскохозяйственной продукции,

П – прибыль.

2. Рентабельность основных средств и нормируемых (материальных) оборотных средств.

Каждый показатель может рассчитываться от балансовой прибыли (общая рентабельность) и от чистой, за вычетом обязательных платежей в бюджет, внебюджетные фонды и т.п. (расчетная рентабельность).

На практике бывает полезным рассчитать показатель рентабельности чистых активов – отношение прибыли к сумме чистых активов предприятия. Кроме того, в качестве показателя использования собственного капитала часто применяется норма прибыли – отношение прибыли к авансированному капиталу. От показателей рентабельности этот показатель отличается тем, что прибыль соотносится не со стоимостью имущества, а с источниками их приобретения.

В некоторых случаях показатели рентабельности и нормы прибыли численного могут быть равны. Но их экономический смысл остается различным.

Минаков считает, что рассчитать показатели экономической эффективности можно двумя способами: эффективность выразить дробью, в числителе которой указать эффект (результат), в знаменателе – ресурсы, вычесть из эффекта затраты на его достижение. 
Учитывая, что экономическая эффективность определяется в одном случае путем сопоставления эффекта и ресурсов, в другом – эффекта и затрат, все показатели, характеризующие ее уровень можно разделить на 2 группы. Одна группа 1) показателей характеризует экономическую эффективность использования применяемых ресурсов, 2) другая – текущие производственные затраты. К первой группе относятся землеотдача, фондоотдача, производительность труда, ресурсоотдача и т. д, ко второй – себестоимость, материалоемкость, трудоемкость, уровень рентабельности и др. В зависимости от цели и объектов изучения могут быть одновременно использованы показатели как первой, так и второй группы. К частным показателям эффективности применения ресурсов относится землеотдача, фондоотдача и т.д., к обобщающим – ресурсоотдача, а среди показателей эффективности использование затрат к частным относится себестоимость, материалоемкость, трудоемкость, к обобщающим – уровень рентабельности.

Эффективность использования производственных ресурсов определяется отношением результатов производства к ресурсам.

Обобщающими показателями экономической эффективности использования всех производственных ресурсов является ресурсоотдача (Роп) и ресурсоемкость (Ремк):

Ротд= ВП/РП

Ремк = РП/ВП,

Рп – величина ресурсного потенциала, рубли.

Обобщающий показатель эффективности применения производственных ресурсов Эо, можно также рассчитать по формуле:

Эо = ВП/Н,

ВП – фактически полученная валовая продукция сельского хозяйства на 1 га сельскохозугодий, руб;

Н – нормативный уровень производства валовой продукции, отражающий производственный потенциал сельскохозяйственного предприятия, руб/ га.

Прибыль от реализации продукции и услуг (П) рассчитывают вычитанием из денежной выручки (В) полной (коммерческой) себестоимости (ПС):

П= В-ПС

Если производство продукции убыточно, вместо уровня рентабельности с отрицательным знаком может быть использован другой показатель – уровень окупаемости затрат (Оз), представляющий собой отношение денежной выручки (В) к коммерческой себестоимости (ПС), %:

Оз = В/ПС * 100%

Показателем рентабельности производства является также норма прибыли (N), под которой понимают процентное отношение прибыли к среднегодовой стоимости основных (Фо) и оборотных (Фоб) фондов.

Этот показатель характеризует размер прибыли, получаемой на единицу производственных фондов.

Рассмотренная система показателей позволяет всесторонне охарактеризовать экономическую эффективность сельскохозяйственного производства.

1.3.Основные каналы реализации продукции
Реализацией товаров, работ или услуг организацией или индивидуальным предпринимателем признается соответственно передача на возмездной основе права собственности на товары, результатов выполненных работ одним лицом для другого лица, возмездное оказание услуг одним лицом другому лицу. В состав реализованной сельскохозяйственной продукции включается:

- продукция, поставленная перерабатывающим предприятиям всех форм собственности как своей, так и других территорий наделенным функциями заготовителя органами исполнительной власти субъектов Российской Федерации, органами местного самоуправления или работающих по поручению Госзаказчика;

- продукция, проданная предприятиям, независимо от того наделены они функциями заготовителя или нет;

- продукция, проданная на рынке, через торговую сеть, на ярмарках, населению непосредственно с транспортных средств, другим сельскохозяйственным товаропроизводителям, предприятиям и организациям, коммерческим структурам;

- продукция, проданная на биржах и аукционах;

- продукция, реализованная населению через систему общественного питания, а также проданная в счет оплаты труда.

Условиями эффективной реализации являются:

- высокое качество и хорошее физическое состояние сельскохозяйственных продуктов и сырья;

- конкурентоспособность реализуемой продукции по издержкам трудоёмкости, экологичности;

- знание рынка, его конъюнктуры и условий реализации.

Условия реализации наряду с конъюнктурой включают условия доставки товаров на рынок, состояние материально- технической базы реализации, различные формы регулирования оптовой и розничной торговли, организационные и правовые факторы.

Большое значение при реализации экологически чистой продукции имеет предпочтение потребителей. Для производства такой продукции требуются значительные дополнительные затраты материально-денежных средств, а цены реализации экологически чистой продукции существенно возрастают. Следовательно, потребителями такой продукции являются покупателями с высокими доходами.

Важным условием эффективного функционирования сельскохозяйственной организации является сокращение затрат труда на единицу продукции под воздействием внедрения достижений научно-технического прогресса. Высвобождаемая из основного производства рабочая сила может быть использована на других работах несельскохозяйственного направления: на организации переработки продукции, реализации продуктов и услуг, строительств и др. Это в свою очередь будет способствовать получению дополнительных доходов сельскохозяйственного предприятия от эффективного использования трудовых ресурсов. 

Размещение производства сельскохозяйственной продукции вблизи крупных городов и промышленных центров позволяет организовать прямой сбыт основных видов продукции и тем самым сократить затраты по ее реализации. Прямой сбыт продукции представляет собой альтернативу для получения дополнительного дохода товаропроизводителей.

В рыночных условиях торговля и перерабатывающие предприятия выигрывают конкурентную борьбу с сельскохозяйственными производителями в качестве прямого поставщика готовой продукции. Затраты на переработку сельскохозяйственного сырья в пищевой промышленности, как правило, значительно ниже, чем в сельскохозяйственных предприятиях, имеющих собственные цеха по переработке продукции. 

Прохождение отдельных аграрных продуктов через стадию оптовой торговли в определенной мере зависит от территориального разделения мест производства, розничной торговли и от дифференциации продуктов. Так, если раньше молочные заводы поставляли свою готовую продукцию непосредственно в розничную торговлю, то в настоящее время они используют и такое промежуточное звено, как оптовая торговля.

Система оптовых продовольственных рынков призвана решать следующие задачи:

- бесперебойно и круглосуточно снабжать населению высококачественными продуктами питания;

- обеспечивать устойчивый выход сельскохозяйственных товаропроизводителей и потребителей их продукции на конкурентоспособный рынок;

- повышать эффективность распределения продовольствия в крупных городах и промышленных центрах;

- способствовать ускорению процесса движения товаров к конечному потребителю;

- упрощать взаиморасчеты и платежи между покупателями и продавцами.

Все это необходимо учитывать при создании конкурентоспособного рынка сельскохозяйственной продукции.

Производители сельскохозяйственной продукции реализуют её по разным каналам. Под каналами реализации продукции подразумевают совокупность организаций и лиц, которые выступают как посредники или участники сбыта, принимают на себя или поручают передать другому лицу право собственности на тот или иной товар. Это система экономических, организационных, социальных и других процессов, взаимодействующих с целью доведения продукции от производителей до потребителей.

Одним из каналов реализации сельскохозяйственной продукции, который широко распространился за годы экономических реформ и аграрных преобразований, является посредник, или посреднический канал. Посредник освобождает производителей от работ по сбыту, хотя скупают продукцию по относительно низким ценам и делают большие наценки на товар, повышая оптовые и розничные цены. Закупив продукцию у производителя, посредники выполняют далее функции по транспортировке, хранению, отчистки, подработке, упаковке. Канал реализации продукции через посредников является косвенным.

Реализация сельскохозяйственной продукции может осуществляться по прямым связям на локальный рынок, в магазины, перерабатывающим предприятиям, по социальным каналам, работникам предприятия. При этом потребитель сам собирает выращенную продукцию. Такие каналы реализации называются прямыми. Преимущества здесь заключаются в сокращении потерь, в большей гарантии сбыта и снижении напряженности в использовании труда.

Реализация продукции по различным каналам для конкретного сельскохозяйственного предприятия является сложной проблемой как в организационном, так и в экономическом аспектах. Конечные результаты деятельности предприятия в определенной мере зависят от соответствующего развития служб и производств по заготовке, кратковременному хранению и транспортировке продукции.

Основным каналом реализации сельскохозяйственной продукции является продажа её государству в федеральный и региональный фонды. Проявляется тенденция снижения объемов реализации в эти фонды, несмотря на повышение закупочных цен со стороны федеральных и региональных организаций, предварительное авансирование предстоящих закупок, доплаты за качество, возмещение затрат на транспортировку продукции и другие приемлемые для производителей договорные условия, в частности, взятие в залог. 

Выбор пути реализации сельскохозяйственной продукции связан с определенными затратами, которые получили название трансакционных затрат в сфере сбыта. Трансакционные затраты представляют собой расходы по поиску информации о ценах, подбору партнеров, заключению контрактов, а также защите прав собственности. Уровень трансакционных затрат не всегда может быть определен заранее. Он зависит от особенностей продукта, технологии его производства, рыночной конъюнктуры, поведения партнеров по обмену и др.

На снижение трансакционных затрат существенное влияние оказывают:

- наличие системы информационных рынков. Быстрое получение необходимой информации о рынках сбыта является основанием для успешной адаптации производства данного вида продукции в рыночную систему;

- обеспеченность товаропроизводителей законодательными актами и другой юридической и нормативной документацией. При любом развитии правовой системы повышается риск активности обмена, а следовательно, возрастают затраты, связанные с реализацией продукции;

- возможность перемещения продукции в экономическом пространстве. В процессе торговли между странами и регионами трансакционные затраты зависят от длительности поездок для заключения договоров по реализации продукции и налаживания контактов с партнерами.

ГЛАВА 2.ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА СПК «ДРУЖБА»
2.1. Правовой статус и общие сведения о хозяйственной деятельности СПК «Дружба»
Объектом исследования является СПК (колхоз) «Дружба» Дебесского района. Кооператив создан и действует в соответствии с Гражданским кодексом Российской Федерации, Законом «О производственных кооперативах №41 – ФЗ от 08.05.96 г., Законом «О сельскохозяйственной кооперации №193 – ФЗ от 08.12.95 г.

Статус юридического лица Кооператив приобретен с момента государственной регистрации. Кооператив создан для удовлетворения общественных, а также материальных потребностей членов кооператива. Кроме этого кооператив осуществляет совместную деятельность по производству, переработке и сбыту селькохозяйственной продукции. 

В соответствии с целью Кооператива основными видами деятельности является:

1.Производство, в том числе заготовка и хранение сельскохозяйственной продукции;

2.Переработка сельскохозяйственной продукции;

3.Реализация (сбыт) сельскохозяйственной продукции;

4.Торгово-закупочная деятельность: транзитная торговля; организация и осуществление оптовой, мелкооптовой и розничной торговли; организация выездной и стационарной торговли;

5.Оказание посреднических, организационных, маркетинговых, внедренческих, информационные и консультационные услуги;

6.Строительная деятельность, монтажные, ремонтные работы, проектные услуги, пуско-накладочные работы;

7.Купля-продажа, сдача в аренду, в субаренду, лизинг и другие сделки с движимым и недвижимым имуществом, работы и услуги в области земельных отношений;

8.Заготовка, покупка, переработка, хранение, транспортировка и реализация древесины, лесопродукции и пиломатериалов, а также осуществление других работ и оказание других услуг не запрещенных и не противоречащих действующему законодательству РФ.

Управление кооперативом осуществляют общее собрание членов Кооператива, Наблюдательный совет Кооператива, Правление Кооператива и председатель Кооператива. Общее собрание членов Кооператива является высшим органом управления кооперативом и полномочно решать любые вопросы, касающиеся деятельности кооператива, в том числе отменять или подтверждать решения Правления, председателя и Наблюдательного совета Кооператива. Наблюдательный совет осуществляет контроль за деятельностью исполнительных органов. Правление и Председатель Кооператива являются исполнительными органами Кооператива.

С общими сведениями об организации и составом товарной продукции мы можем познакомиться в таблице 1.

Таблица 1 – Общие сведения об организации

	Показатель
	2016  г.
	2017   г.
	2018 г.

	Валовая продукция в фактических ценах, тыс. руб.
	59156
	75671
	89047

	Себестоимость товарной продукции, тыс. руб.
	72140
	13818
	10856

	Денежная выручка, тыс. руб.
	74330
	66361
	756771

	Число среднегодовых работников, человек
	986
	745
	781

	Стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	766874
	662553
	1358311,5

	Стоимость оборотных средств, тыс. руб.
	998479
	4072368
	4940935

	Материальные затраты, тыс. руб.
	36773
	52338
	58021

	Прибыль (убыток), тыс. руб.
	3989
	1539
	7192

	Уровень рентабельности, %
	20,1
	23,6
	7,5


Вывод: в данной таблице мы наблюдаем, увеличение прибыли организации с 2016 по 2018 года на 682441 тыс. руб. Так же высокий рост был обнаружен у такого показателя как среднегодовая стоимость основных производственных фондов, который увеличился с 2016 по 2018 годы на 591437,5 тыс.руб. Это свидетельствует о расширении организации. Кроме этого в 2016-2018 гг. наблюдается рост прибыли на 3203 тыс.руб. и снижение себестоимости товарной продукции с 72140 тыс.руб. до 10856 тыс.руб.
2.2.Экономическая оценка состава персонала и эффективность его использования
          Внутреннюю среду составляют производственные ресурсы, которые обеспечивают непрерывность хозяйственных процессов деятельности организации. К ним относятся трудовые ресурсы (кадры). Для анализа данного ресурса используем следующие таблицы.

Таблица 2 – Численность работников и фонд заработной платы 

	Категории 

работников
	2016 г. / 2017  г.
	2018    г.

	
	Средне-списочная числен-ность, чел.
	Начислено заработной платы, тыс. руб.
	В среднем на 1 работника, тыс. руб.
	Средне-списоч-ная числен-ность, чел.
	Начислено заработной платы, тыс. руб.
	В среднем на 1 работника, тыс. руб.

	Тракторист-машинист
	30/34
	1360/1586
	45,3/46,6
	37
	2988
	80

	Оператор машинного доения
	25/27
	950/1077
	38/39,8
	19
	1790
	94

	Скотники КРС
	32/29
	832/1055
	26/36
	20
	1538
	76,9

	Работник свиновод
	30/35
	1010/1532
	33/43
	27
	2239
	82,9

	Служащие
	45/45
	2796/2958
	62/65
	32
	5512
	172,2

	Руководитель
	5/7
	673/826
	134/118
	9
	2213
	245,8

	Специалист
	40/35
	2015/2032
	50/58
	23
	3299
	143,4

	Работник промышленного производства
	27/21
	651/899
	24/42
	12
	887
	73,9

	Работник торговли и общепита
	3/5
	100/179
	33/35
	8
	478
	59,7

	В т.ч. работники занятые в подсобных промышленных предприятиях и промыслах
	265/240
	9900/9819
	37/40
	154
	15709
	102

	Работник с\х производства
	287/285
	12650/12777
	44/44
	213
	21553
	101

	Всего по организации
	330/315
	13867/13981
	42/44
	238
	23263
	97,7


          Вывод: по таблице видно, что с каждым годом среднесписочная численность работников снижается, однако начисление заработной платы как на одного работника, так и в общем увеличивается. Самую высокую оплату труда получают руководители в размере 118 тыс.руб, а самую маленькую работники общепита, их оплата труда составляет 478 тыс.руб.

2.3.Анализ состава и эффективности использования оборотных средств
Эффективность использования оборотных средств любого предприятия проявляется, прежде всего, в скорости оборота его средств. Поэтому анализ эффективности использования оборотных средств предприятия заключается в исследовании динамики, уровня коэффициентов оборачиваемости. В таблицах ниже описаны основные оборотные средства и их эффективность.
           Таблица 3 – Состав и структура оборотных средств предприятия

	Показатель 
	2016    г.
	2017   г.
	2018    г.

	
	тыс. руб.
	в % к итогу
	тыс. руб.
	в % к итогу
	Тыс. руб.
	в % к итогу

	
	
	
	
	
	
	

	1. Оборотные фонды, всего:
	38993
	96,4
	41226
	97,4
	64621
	89,1

	в.т.ч. сырье и материалы
	14138
	34,9
	17349
	41
	27201
	37,5

	животные на выращивании и откорме
	21256
	52,5
	20909
	49,4
	30390
	41,9

	незавершенное производство
	3505
	8,6
	2913
	6,8
	6952
	9,5

	расходы будущих периодов
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	прочие
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	2.Фонды обращения, всего
	3 962
	25,6
	7 816
	39,2
	6 090
	31,78

	в т.ч. готовая продукция на складе
	94
	0,2
	55
	0,1
	78
	0,1

	товары отгруженные
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	дебиторская задолженность
	667
	1,6
	592
	1,4
	7440
	10,2

	краткосрочные финансовые вложения
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	денежные средства
	789
	1,9
	313
	0,7
	401
	0,5

	прочие
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	3.Итого оборотных средств
	40449
	100
	42313
	100
	72462
	100


Вывод: Исходя из данных, мы видим, что наибольшую долю в структуре оборотных средств имеют животные на выращивании и откорме, что составляет в 2016 г. 52,5% от общего объема, а в 2017 – 49,4%. Уменьшение данного показателя на 3.1% объясняется в первую очередь увеличением оборотных средств. Хотелось бы также отметить, что доля фондов обращения выросла к  2018 г. и составила 31,78%, что на 6,18% больше по отношению к 2016 году. Все это свидетельствует о расширении производства. К сожалению готовая продукция занимает всего 0,1% на 2018г.
          Таблица 4 – Эффективность использования оборотных средств

	Показатель
	2016    г.
	2017    г.
	2018    г.

	1. Коэффициент оборачиваемости
	0,82
	1,01
	0,68

	2. Коэффициент загрузки 
	1,21
	0,98
	1,47

	3. Материалоотдача 
	0,87
	0,80
	0,76

	4. Материалоемкость
	1,14
	1,25
	1,32

	5. Длительность кругооборота, дней
	445
	361
	536

	6. Ускорение оборачиваемости, дней
	-
	84
	

	7. Замедление оборачиваемости, дней
	-
	-
	-91

	8. Высвобождение средств, тыс. руб.
	-
	17106
	-

	9. Привлечение средств, тыс. руб.
	-
	-
	18531


Вывод: Исходя из расчетов таблицы, можно сделать вывод, что происходит снижение эффективности использования оборотных средств. Коэффициент оборачиваемости уменьшается, а продолжительность оборота увеличилась. Кроме этого в 2018 г. Потребовалось привлечение средств, так как произошло замедление оборачиваемости.
ГЛАВА 3. АНАЛИЗ И ДИАГНОСТИКА ПРОИЗВОДСТВА И РЕАЛИЗАЦИИ МОЛОКА В СПК «ДРУЖБА»
3.1.Анализ  производства и реализации молока в СПК «Дружба»

Объем производства и реализации продукции – взаимосвязанные показатели. Темпы роста объема производства и реализации продукции, повышение ее качества непосредственно влияют на величину операционных затрат, прибыль и рентабельность предприятия. Поэтому анализ данных показателей имеет большое значение.


Его основные задачи:

- Оценка степени выполнения плана и динамики производства и реализации продукции;
- Определение влияния факторов на изменение величины этих показателей;
- Выявление внутрихозяйственных резервов увеличения выпуска и реализации продукции;
- Разработка мероприятий по освоению выявленных резервов.

 
По данным производства и реализации молока можно наблюдать ее динамику. В 2016 году было произведено 29009 т.молока и продано на 27781 млн. руб., в 2017 г. – произведено: 32039 т., продано на: 28916 млн. руб., в 2018 г. – произведено: 34022 т., продано на: 32681 млн. руб.

Ниже наглядно рассмотрим динамику производства и реализации молока в СПК «Дружба» (Рис.1) по данным описанным выше.
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Рис.1.Динамика производства и реализации молока

Вывод: из данных диаграммы видно, что как производство, так и сумма реализации молока с каждым годом растет.
3.2. Анализ качества производства молока в СПК «Дружба»
Молоко коровье сырое - это молоко без извлечений и добавок молочных и немолочных компонентов, подвергнутое первичной обработке (очистке от механических примесей и охлаждению до температуры 4±2 °С после дойки) и предназначенное для дальнейшей переработки.

Состав молока непостоянен и зависит от породы и возраста коровы, условий кормления и содержания, уровня продуктивности и способа доения, периода лактации и других факторов. Период лактации у коров длится 10-11 мес, в течение этого времени от коров получают доброкачественное молоко. 
Химизация сельского хозяйства, лечение заболеваний крупного рогатого скота, загрязнение окружающей среды предприятиями и транспортом привели к увеличению содержания в молоке посторонних веществ.

Оценка и анализ качества молока производится по ГОСТу 13277-79. Экспертизу молока проводят по органолептическим показателям: внешний вид и консистенция, вкус и запах, цвет и физико-химическим. Важнейшие физико-химические показатели: массовая доля жира и белка, плотность, кислотность, степень чистоты, температура. Молоко, в зависимости от микробиологических, органолептических и физико-химических показателей, подразделяют на сорта: высший, первый, второй. 

Далее проанализируем качество производимого молока в СПК «Дружба». Так как в СПК «Дружба» производится молоко только высшего и первого сорта, поэтому второй сорт рассматриваться не будет.
По  органолептическим  показателям  молоко  должно  соответствовать 

требованиям, указанным в таблице 5.
Таблица 5 – органолептические показатели молока
	Наименование показателя
	Норма для молока
	Соответствие молока в СПК «Дружба»

	
	Высший и первый сорт
	Высший и первый сорт

	Консистенция
	Однородная жидкость без осадка и хлопьев. Замораживание не допускается
	Полностью соответствует 

	Вкус и запах
	Чистый, без посторонних запахов и привкусов, не свойственных свежему  натуральному молоку
	В СПК «Дружба» производится молоко только высшего и первого сорта, которые соответствуют показателям по вкусу и запаху

	Цвет
	От белого до светло-кремового
	Цвет натуральный белый - соответствует


Вывод: производимое молоко в СПК «Дружба» полностью соответствует органолептическим показателям.
В таблицах 6 и 7 описаны нормы молока по физико-химическим и микробиологическим, а так же соответствие им молока в СПК «Дружба». 
Таблица 6 – физико-химические показатели молока
	Наименование показателя
	Норма для молока
	Значение показателя в СПК «Дружба»

	
	Высший сорт
	Первый сорт
	

	
	
	
	Высший сорт
	Первый сорт

	Массовая доля жира, %
	Не менее 2,8
	3,5
	3,3

	Массовая доля белка, %
	Не менее 2,8
	3,1
	2,8

	Кислотность, ºТ
	От 16,00 до 18,00
	16,5
	17,0

	Группа чистоты
	Не ниже I
	I
	I

	Плотность, кг/м3
	Не менее 1028,0
	Не менее 1027,0
	1030,0
	1028,0

	Температура замерзания, °C
	Не выше минус 0,520
	0,510
	0,510


Таблица 7 – Допустимые уровни содержания микроорганизмов и соматических клеток в сыром молоке

	Наименование показателя
	Норма для молока
	Значение показателя в СПК «Дружба»

	
	Высший сорт
	Первый сорт
	

	
	
	
	Высший сорт
	Первый сорт

	КМАФАнМ*, КОЕ** / см3 (г),

не более
	1·105
	5·105
	1·103
	4·102

	Содержание соматических клеток в

1 см3 (г), не более
	4·105
	1·106
	3·104
	1·105


*КМАФАнМ – количество мезофильных аэробных микроорганизмов и факультативно-анаэробных микроорганизмов.

**КОЕ – колониеобразующие единицы.

Вывод: по произведенному анализу и данным таблиц 6 и 7 мы видим, что и физико-химические, и микробиологические показатели находятся в пределах нормы.
Содержание токсичных элементов, микотоксинов, антибиотиков, пестицидов и радионуклидов в питьевом молоке, а также его микробиологические показатели должны соответствовать требованиям Сан Пи Н 2.3.2.1078-2001.
Молоко почти на 90% состоит из воды. Еѐ нехватка в рационе очень быстро оказывает влияние на производство молока, которое снижается в тот же день, когда ограничивается или прекращается потребление воды. Поэтому корова должна всѐ время иметь свободный доступ к качественному источнику питьевой воды.
Как видно по анализу в СПК «Дружба» производиться качественное молоко, которое соответствует  всем нормам, и сортность которого не бывает ниже первого. На это в первую очередь влияют корма, которые дают коровам и какой уход им оказывают.
3.3.Анализ себестоимости молока в СПК «Дружба»
Себестоимость продукции является важнейшим показателем экономической эффективности сельскохозяйственного производства. В нем синтезируются все стороны хозяйственной деятельности, аккумулируются результаты использования всех производственных ресурсов. Снижение себестоимости – одна из первоочередных и актуальных задач любого общества, каждой отрасли, предприятия. От уровня себестоимости продукции зависят сумма прибыли и уровень рентабельности, финансовое состояние предприятия и его платежеспособность, темпы расширенного производства, уровень закупочных и розничных цен на сельскохозяйственную продукцию.

Особую актуальность проблема снижения себестоимости приобретает на современном этапе. Поиск резервов её снижения помогает многим хозяйствам повысить свою конкурентоспособность, избежать банкротства и выжить в условиях рыночной экономики.

Ниже проведем анализ влияния факторов на изменение себестоимости молока, а также рассмотрим как изменились показатели за счет изменения себестоимости, структуры товарной продукции и изменения цены.
Таблица 8 – исходные данные для анализа себестоимости производства молока. 
	Показатель
	Год

	
	2016
	2017
	2018

	Объем продаж:

план (g0)

факт(g1)
	25030

27781
	25691

28916
	31001

3268

	Себестоимость 1ц.молока:

план (с0)

факт (с1)
	1475

1415
	1835

1799
	2267

2031

	Цена реализации:

план (ц0)

факт (ц1)
	1921

2062
	2553

2311
	2000

2291

	Затраты:

плановые

условные

фактические
	79346
6637308
75000
	70800

52019884
68930
	60450

6637308
62105

	Выручка, млн:

плановая

условная

фактическая
	53785

7486988
55927
	57945

66824876
60472
	62000 
7486988
683348

	Прибыль, млн:

плановая

условная

фактическая
	15961
849680
34080
	39769
14804992
59122
	25100
6819680
16495


Рассчитаем условные показатели затрат, выручки и прибыли:
За 2016 год:

- условные затраты:
Зусл = ∑g1c1
Зусл = 27781 * 1415 = 6637308 

- условная выручка:

Вусл = ∑g1ц1
Вусл = 27781 * 2062 = 7486988 
- условная прибыль:


Пусл = ∑ Вусл – Зусл

Пусл = 7486988 – 6637308 = 849680 
За 2017 год:
- условные затраты:
Зусл = ∑g1c1
Зусл = 28916 * 1799 = 52019884

- условная выручка:

Вусл = ∑g1ц1
Вусл = 28916 * 2311 = 66824876

- условная прибыль:


Пусл = ∑ Вусл – Зусл
Пусл = 66824876 – 52019884 = 14804992

За 2018 год:

- условные затраты:
Зусл = ∑g1c1
Зусл = 3268 * 2031 = 6637308

- условная выручка:

Вусл = ∑g1ц1
Вусл = 3268 * 2291 = 7486988
- условная прибыль:


Пусл = ∑ Вусл – Зусл
Пусл = 7486988 – 6637308 = 6819680

Далее найдем отклонения за счет следующих показателей:

1.За счет изменения структуры товарной продукции:

Этот показатель найдем по формуле: ∆Зстр = 
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2.За счет изменения себестоимости:

Формула для расчета: ∆Зс/с = 
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2016 год: ∆Зс/с = 
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2017 год: ∆Зс/с = 
[image: image12.wmf]0

7

,

0

7

,

0

73822548

53060860

73822548

52019884

=

-

=

-



2018 год: ∆Зс/с = 
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3.За счет изменения цены:

Формула для расчета: ∆Зцена = 
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2016 год: ∆Зц = 
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2017 год: ∆Зц = 
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2018 год: ∆Зц = 
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По полученным результатам определим как затраты повлияли на организацию.

Определим плановые и фактические затраты. Плановые затраты определяются по формуле: 
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. После этого вычислим как изменились затраты за год.
1. 2016 год: 
Плановые затраты: 
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∆С = 0,8 – 0,8 = 0

2. 2017 год:

Плановые затраты: 
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Фактические затраты: 
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3. 2018 год:

Плановые затраты: 
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Фактические затраты: 
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∆С = 0,89 – 1,13 = -0,24

Вывод: по полученным результатам видно, что в 2016 году себестоимость не изменились, 2017 году увеличилась на 1 коп. и оказали негативное влияние на организацию. Однако в 2018 году себестоимость наоборот уменьшились на 24 коп., что сказалось на организации положительно.
ГЛАВА 4.АНАЛИЗ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ В СПК «ДРУЖБА»
4.1. Факторный анализ прибыли от реализации молока
Эффективность любого производства характеризуется суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности. Чем больше величина прибыли и выше уровень рентабельности, тем эффективнее функционирует предприятие, тем устойчивее его финансовое состояние.

Прибыль от реализации продукции зависит от трех факторов первого уровня соподчиненности: объема реализации продукции, ее себестоимости и уровня среднереализационных цен.

Объем реализации продукции может оказывать положительное и отрицательное влияние на сумму прибыли. Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению прибыли. Если же продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли.

Себестоимость продукции прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости – снижение себестоимости приводит к соответствующему росту суммы прибыли и наоборот.

Изменение уровня среднереализационных цен и величина прибыли находятся в прямо пропорциональной зависимости – при увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает и наоборот.
Также следует проанализировать выполнение плана и динамику прибыли от реализации отдельных видов продукции, величина которых зависит от трех факторов: объема продажи продукции (VPПi), себестоимости (Сi) и среднереализационных цен (Цi). Факторная модель прибыли от реализации молока будет иметь вид: 

П = VPПi * (Цi - Сi) .

Проведем факторный анализ изменения величины прибыли  от реализации молока в хозяйстве в 2018 году на основе данных таблицы 9.
	Вид продукции
	Количество реализованной продукции, т
	Средняя цена реализации, тыс. руб.
	Себестоимость 1 т продукции, тыс. руб.
	Сумма прибыли от реализации продукции, млн. руб.
	
	Отклонение от плановой прибыли

	
	
	
	
	
	Общее
	В том числе за счет

	
	
	
	
	
	
	Объема реализации
	Цены
	Себестоимости

	Молоко
	план
	факт
	план
	факт
	план
	факт
	план
	факт
	
	
	
	

	
	31001
	3268
	20000
	20910
	2267
	2031
	25100
	16495
	-488044161
	-491789289
	-2973881  
	1044247


Таблица 9 – факторный анализ прибыли от реализации молока
Расчет влияния факторов методом цепной подстановки: 

Ппл = VPПпл * (Цпл - Спл) = 31001 * (20000 – 2267) = 549740733 руб.;
Пусл1 = VPПф * (Цi пл - Спл) = 3268 * (20000 – 2267) = 57951444 руб.;

Пусл2 = VPПф * (Цф - Спл) = 3268 * ( 20910 – 2267) = 60925325 руб.;

Пф = VPПф * (Цф - Сф) = 3268 * (20910 – 2031) = 61969572 руб.;

∆Побщ = Пф – Ппл = 61969572 – 549740733 = -488044161 руб.;
∆Пvpп = Пусл1 – Ппл = 57951444 – 549740733 = -491789289 руб.;

∆Пц = Пусл1 – Пусл2 = 57951444 – 60925325 = -2973881  руб.; 

∆Пс = Пф – Пусл2 = 61969572 – 60925325 = 1044247  руб.

Вывод: по данным таблицы 9 видно, что отклонение от плановой прибыли по себестоимости оказали положительное влияние, цены и объем реализации же привели к негативным последствиям
4.2. Анализ рентабельности СПК «Дружба»

Для определения эффективности бизнеса организации важно знать уровень рентабельности по видам производимой продукции, позволяющей оценить результаты текущих затрат.

Под рентабельностью продукции понимается соотношение между прибылью от продажи продукции и ее полной себестоимостью.
Преимущество показателя рентабельности перед показателем прибыли в том, что рентабельность характеризует конечные финансовые результаты бизнеса полнее, чем прибыль, так как показывает отношение эффекта к затрачиваемым ресурсам. 
Показатели рентабельности можно разбить на несколько групп:

1. Показатели, характеризующие рентабельность основной (операционной) и инвестиционной деятельности;

2. Показатели, характеризующие рентабельность продаж (оборота);
3. Показатели, характеризующие доходность капитала и его частей.

Уровень рентабельности отдельных видов продукции зависит от изменения среднереализационных цен и себестоимости единицы продукции:
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           По данным таблицы 9 рассчитаем влияние этих факторов на изменение уровня рентабельности производства молока способом цепной подстановки:
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В таблице 10 отражен  анализ рентабельности и отклонение его от плана.
Таблица 10 – факторный анализ рентабельности молока

	Вид продукции
	Средняя цена реализации, тыс.руб.
	Себестоимость, 1т.
	Рентабельность , %
	Отклонение от плана, %

	
	
	
	
	Общее
	В том числе за счет

	
	
	
	
	
	Цены
	Себестоимости

	
	план
	факт
	план
	факт
	плановая
	условная
	фактическая
	
	
	

	Молоко
	20000
	20910
	2267
	2031
	7,8
	8,3
	9,3
	1,5
	0,5
	1


Вывод: по данным видно, что план по уровню рентабельности молока перевыполнен в целом на 1,5% (9,3 – 7,8 ). За счет повышения цены он возрос на 0,5% (8,3 – 7,8). Так же за счет снижения себестоимости молока уровень рентабельности повысился на 1% (9,3 – 8,3). 
4.3. Анализ безубыточности производства молока в СПК «Дружба»
  Безубыточность – такое состояние, когда деятельность предприятия не приносит ни прибыли, ни убытков. Выручка, которая необходима для того чтобы предприятие начало получать прибыль. Ее можно выразить в количестве единиц продукции, которую необходимо продать, чтобы покрыть затраты, после чего каждая дополнительная единица проданной продукции будет приносить прибыль предприятию.
Разность между фактическим количеством реализованной продукции и безубыточным объемом продаж продукции – это зона безопасности (зона прибыли), и чем больше, тем прочнее финансовое состояние предприятия.

Расчет данных показателей основывается на взаимодействии «затраты – объем продаж – прибыль». Для определения их уровня можно использовать графический и аналитический способы.

Аналитический способ расчета безубыточности и зоны безопасности организации более удобен, так как не нужно чертить каждый раз график, что довольно трудоемко. Ниже выведем ряд формул и с их помощью довольно быстро рассчитаем данные показатели. Для этого используем рис.2.
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Рис. 2. График безубыточности
Для расчета вывода формул используем следующие обозначения:

ТБ – точка безубыточности;

МД – маржинальный доход;

Дмд – доля маржинального дохода в выручке от реализации продукции;

А – сумма постоянных расходов;

у – совокупные затраты;

b – переменные затраты;

g – объем реализации продукции;

ц – цена реализации;

ПR – порог рентабельности;

ЗБ – запас безопасности организации;
Ор – операционный леваридж;
П – прибыль.
Для начала найдем совокупные затраты. Они рассчитываются по формуле:  у = А + bg
у = 45252 + 5700 * 3268 = 186726,5 руб.

Точку безубыточности найдем по формуле: ТБ = 
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Необходимый объем продаж для получения  прибыли определим по формуле: К = 
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При этом критическая цена реализации, позволяющая предприятию, производящему продукцию, лишь покрывать свои издержки будет выглядеть следующим образом:
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Маржинальный доход – это разница, которая образуется при вычитании выручки из переменных затратах. Термин МД используется для решения задачи оптимального объема производства, то есть применяется для выбора количества товаров, производство которых позволит покрыть все расходы и получить прибыль. Он рассчитывается по формуле: МД = В – b.

МД = 683348 – 186276 = 497062,5 руб.

На основе маржинального дохода найдем его долю в выручке: 
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Дмд – доля маржинального дохода в выручке
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Порог рентабельности – показывает на какую сумму необходимо продать продукции, чтобы покрыть все затраты и не получить ни прибыли, ни убытков.
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«Зона безопасности» организации - интервал объемов, в пределах которого обеспечивается рентабельность работы предприятия (зона финансовой устойчивости).
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Операционный леваридж – отражает степень чувствительности прибыли к изменению объема продаж. Рассчитывается по формуле: Ор = 
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Вывод: по проведенным расчетам можно сказать, что чтобы организация вышла на безубыточное производство ей необходимо производить 2,9 т.молока и продавать его на 62244,8 млн.руб.  Кроме этого, финансовая устойчивость организации достаточно высокая, так как отношение между фактическим количеством реализованной продукции и безубыточным объемом продаж составляет 90%. Чувствительность прибыли к изменению объема продаж составляет 30%.
ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ
            В данной курсовой работе была рассмотрена деятельность СПК «Дружба» Дебесского района, а именно производство и реализации молока и оценка их эффективности. 

После проведения всех анализов и изучения динамики производства молока можно сделать следующие выводы.
В СПК «Дружба» производиться качественное молоко, которое соответствует  всем нормам, и сортность которого не бывает ниже первого. На это в первую очередь влияют корма, которые дают коровам и какой уход им оказывают. Так же производство и сумма реализации молока с каждым годом растет.
В 2016 году затраты не изменились, 2017 году увеличились на 1 коп. и оказали негативное влияние на организацию. Однако в 2018 году затраты наоборот уменьшились на 24 коп., что сказалось на организации положительно. Кроме этого отклонение от плановой прибыли по объему реализации и себестоимости оказали положительное влияние, цены же привели к негативным последствиям.

В СПК «Дружба» план по уровню рентабельности молока перевыполнен в целом на 7,5% (10,1 – 2,6). За счет повышения цены он возрос на 7,2% (9,8 – 2,6). Так же за счет снижения себестоимости молока уровень рентабельности повысился на 0,3%. 

По проведенным расчетам можно сказать, что чтобы организация вышла на безубыточное производство ей необходимо производить 2,9 т.молока и продавать его на 62244,8 млн.руб.  Кроме этого, финансовая устойчивость организации достаточно высокая, так как отношение между фактическим количеством реализованной продукции и безубыточным объемом продаж составляет 90%. Чувствительность прибыли к изменению объема продаж составляет 30%.

С целью повышения эффективности производства молока предлагается провести ряд мероприятий. Так, для снижения себестоимости целесообразно проводить мероприятия, направленные на повышение продуктивности, совершенствование внутрихозяйственных производственно-экономических отношений и управление затратами. При этом основное внимание уделить поиску внутренних резервов снижения себестоимости на основе ресурсосбережения: расхода кормов (ц. к. ед.), электроэнергии (кВт-час), труда (человеко-час) и др. 

Кроме того, с целью рационального использования основных средств необходимо обеспечить более полную их загруженность и тем самым снизить амортизацию в расчете на 1 ц молока. Снижение производственной себестоимости позволит снизить полную себестоимость 1 ц молока, а увеличение производства молока даже при сложившемся уровне товарности молока будет способствовать увеличению объема продаж. 

За счет повышения качества продукции и поиска наиболее выгодных каналов реализации следует повысить цену реализации 1 ц молока. Все это будет способствовать повышению эффективности производства молока в СПК «Дружба» и позволит сохранить место в рейтинге внутрирайонной конкурентоспособности.
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